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PROYECTOS DE INVERSIÓN 
PROGRAMA DE FINANCIAMIENTO PRODUCTIVO DEL BICENTENARIO 


DESCRIPCIÓN DE LA EMPRESA Y DEL PROYECTO DE INVERSIÓN
Programa de Financiamiento

Productivo del Bicentenario

I. Identificación de la empresa
1. Datos de presentación

Razón social:

C.U.I.T. nº:

Forma jurídica:

Fecha de constitución:
Domicilio de casa matriz:

	Dirección
	 
	Código Postal
	 

	Localidad
	 
	Teléfono N°
	 

	Provincia
	 
	Propia o Alquilada
	 

	E-mail
	 
	Teléf. Celular Nº
	 

	Página Web
	 
	Fax Nº
	 


Nombre de los responsables del Proyecto de Inversión:

	Nombre y Apellido
	Cargo
	Teléfono
	Correo Electrónico

	
	
	
	

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 


Código de actividad según F150 AFIP:

Datos de los propietarios o socios:

	DATOS DE LOS PROPIETARIOS / SOCIOS (Incluir al cónyuge en caso de empresas unipersonales o SH)

	Nombre y Apellido
	Tipo y N° de Documento
	Participación %
	Nacionalidad

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 


Total de ventas anuales al cierre de los últimos tres ejercicios contables:

______________

______________

______________

Monto de la inversión:

Nuevos puestos de trabajo a generar por el Proyecto: 
Monto solicitado: 

Plazo de la financiación solicitado:

Garantías ofrecidas:

	DESCRIPCION DE LAS GARANTIAS A OFRECER 

	Tipo de Garantía
	Detalle y Características
	Antigüedad (años)
	Valuación $

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	TOTAL
	$ 0


Descripción del Proyecto de Inversión:

2. Principales actividades de la empresa:
3. Breve reseña histórica de la empresa (indicar hitos de su evolución):
4. Grupos empresariales

	¿La empresa pertenece a grupos empresariales?
	SI / NO 

	¿La empresa es controlada por otra sociedad?
	SI / NO  

	¿La empresa es controlante de otra sociedad?
	SI / NO  


5. Identifique los grupos controlantes / controlados: 

II. Información técnica de la empresa

1. Documentación técnica a adjuntar:
a. Organigrama de la empresa

b. Organigrama del área de producción / prestación del servicio de la empresa

c. Descripción de la estrategia de producción / prestación del servicio de la empresa

d. Diagrama de flujo del proceso asociado a la generación de valor de la empresa

e. Diagrama de flujo del proceso involucrado en el Proyecto de Inversión
f. Lay - Out del lugar de implementación del Proyecto de Inversión
2. Descripción de sectores productivos / de prestación de servicios propios
	ESTACIONES / AREAS DE TRABAJO / SECTORES

	Nombre / Descripción de la estación – área
	Descripción del Equipamiento
	Antigüedad (años)
	Porcentaje de Utilización del equipo
	Porcentaje de Utilización Sector

	 
	 
	 
	 
	 

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	Nombre / Descripción de la estación - área
	Descripción del Equipamiento
	Antigüedad (años)
	Porcentaje de Utilización del equipo
	Porcentaje de Utilización Sector

	 
	 
	 
	 
	 

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	Nombre / Descripción de la estación - área
	Descripción del Equipamiento
	Antigüedad (años)
	Porcentaje de Utilización del equipo
	Porcentaje de Utilización Sector

	 
	 
	 
	 
	 

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	

	
	 
	 
	 
	


III. Información económica y financiera de la empresa

1. Describa la estrategia comercial de la empresa:
2. Análisis FODA
Fortalezas: 
Oportunidades: 
Debilidades:

Amenazas:

3. Principales clientes en el último año:

	Principales Clientes
	Nombre o razón social
	CUIT
	% Ventas
	Productos comerc.
	Mercado de destino
	Condición de pago

	Cliente 1
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Cliente 2
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Cliente 3
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Cliente 4
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Cliente 5
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Cliente 6
	 
	 
	 
	 
	 
	 


4. Principales proveedores en el último año:

	Principales Proveedores
	Nombre o razón social
	CUIT
	% Compras
	Insumo provisto
	Origen
	Condición de pago

	Proveedor 1
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Proveedor 2
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Proveedor 3
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Proveedor 4
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Proveedor 5
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Proveedor 6
	 
	 
	 
	 
	 
	 


5. Fracción estimada del mercado que actualmente ocupa:

	FRACCION ESTIMADA DEL MERCADO INTERNO QUE OCUPA ACTUALMENTE

	 
	Nombre o razón social
	%

	Propia
	 
	 

	Competidor 1
	 
	 

	Competidor 2
	 
	 

	Competidor 3
	 
	 


6. Descripción general del mercado y la demanda:

7. Otra información de relevancia:

a. Cuentas Corrientes:

	Institución
	Sucursal

	 
	 

	 
	 

	 
	 

	 
	 

	 
	 


b. Situación de deudas comerciales, bancarias y financieras actuales:

	Entidad / Institución
	Fecha Inicio / Frecuencia de amortización
	Deuda Inicial
	Cantidad de cuotas préstamo
	Valor Cuota
	Cantidad de cuotas pagadas
	Deuda vencida impaga
	Deuda vencida impaga + deuda a vencer

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


c.  Información complementaria presentada:

IV. Descripción del Proyecto de Inversión
1. Describa los objetivos técnicos del Proyecto de Inversión:

2. Resumen descriptivo del plan de trabajo:

3. Justificación técnica del Proyecto de inversión:
4. Descripción del impacto económico del Proyecto:

5. Localización. Zona de influencia. Externalidades.

6. Análisis técnico-comparativo en caso de no realizarse el Proyecto de Inversión:
7. Entorno de servicios
a. Servicios en la localización del Proyecto: suministros de energía, gas, comunicaciones, etc.: 

b. Disponibilidad: 

c. Tarifas:

V. Aspectos técnicos del Proyecto de Inversión
1. Abastecimiento (productos y servicios para la producción).
a. Proveedores potenciales. Del mercado local, regional e internacional.
b. Riesgo de desabastecimiento.

c. Proceso de abastecimiento: pedidos. Recepción. Control. Ingresos.

d. Procesos de contratación y evaluación de proveedores. Políticas de adjudicación. Requisitos legales (pago de cargas sociales, ART, seguros). Requisitos técnicos (certificaciones).

e. Medios de entrega. Transporte. Flete. 
f. Precios esperados de los insumos.

g. Condiciones de pagos.

2. Producción

a. Capacidades: instalada, utilizada, proyectada.

b. Proceso de producción.

c. Control de calidad. Certificaciones.

d. Gestión de la mejora de la calidad.
e. Residuos. Tratamiento.
3. Distribución

a. Condiciones de entrega. 

b. Medios de entrega. Transportes. Fletes.

4. Comercialización

a. Fuerza de ventas. 

b. Políticas de promoción.
c. Canales de comercialización.

d. Determinación de precios por canal.

e. Proceso de gestión de nueva cartera.
f. Proceso de cobranzas.

g. Condiciones de cobro.

5. Gestión de los recursos humanos

a. Características de los recursos humanos requeridos.

b. Modalidades de contratación. 
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